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42년 동안 Jordão는 무에서 성장하여 맞춤형 및 표준 냉장 캐비닛의 선두적인 제조사가 되었습니다. 지속성과 가족의식이 큰 역할을 하고 있습니다. 이제 이 가족기업은 2026년까지 매출을 크게 늘리려고 합니다.

이 목표를 달성하기 위해 이 포르투갈 가족기업은 이전과 전혀 다른 방식으로 투자하고 있으며 TRUMPF의 자동화 및 디지털 네트워킹을 사용하고 있습니다.

문장 중간에 Isidro Lobo가 돌아서서 무언가를 찾습니다. 그의 기업이 구현하는 가치에 대한 질문이 방금 등장했습니다. 잠시 후 냉장 캐비닛 제조사 Jordão의 최고 경영책임자가 다시 참석하여 대화에 집중하며

좋은 기분을 보이고 있습다. 그는 긍정성, 야심, 팀 정신, 성실성 및 우수성이라는 가치가 나열된 작은 표지판을 들고 있습니다. 식품 보관 및 진열을 위한 최고의 솔루션을 만드는 것이라는 이 기업의 사명이 여기에 추가됩

니다. "도전에서 솔루션을 만듭니다. 환경을 존중합니다." 모든 신입사원은 입사할 때 이 표지판을 받습니다. Lobo는 무엇보다도 어떤 한 가지를 보여주고 싶어합니다: Jordão는 가치를 설교할 뿐만 아니라 이 기

업에 입사한 첫날부터 직원들에게 이를 모범으로 보여줍니다.

José Júlio Jordão는 1982년 포르투갈 북부 Guimarães에서 이 기업을 설립했습니다. 22명의 직원으로 시작되었습니다. 이제 직원 수는 250명으로 10배 이상 늘어났습니다. Jordão는 현

재 식품 소매업 및 요식업 부문을 위한 맞춤형 및 냉장 캐비닛을 생산하는 유럽의 선두적인 제조사 중 하나이며 전 세계적으로 잘 알려진 고객을 보유하고 있습니다. 가장 최근 매출은 2,150만 유로입니다.

혁신적인 Highspeed 벤딩 셀: TruBend Cell 7000은 작은 부품을 매우 동적이고 경제적으로 벤딩할 수 있는 콤
팩트한 시스템입니다.

LiftMaster Compact 및 Part Master와 결합하여 이 시스템은 냉장 캐비닛 제조사의 생산 과정에서 부품을 전자
동으로 절단합니다.
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TRUMPF 및 Jordão – 얼음처럼 차가운 사업에서 따뜻함
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Jordão는 냉장 판매대용 작은 금속 부품을 더 빠르게 자동으로 벤딩할 수 있는 기계를 찾고 있었습니다.

Jordão는 테크놀로지와 지속가능성의 결합 및 혁신을 상징합니다. 이 기업은 고객이 에너지 소비를 줄이고 식품을 제공하는 데 도움이 되는 효율적이고 환경 친화적인 디지털 솔루션을 제공합니다. 지난 가을 이 기업의

제품 중 하나는 세계 요식업 및 호텔 부문을 위한 가장 중요한 박람회 중 하나에서 혁신상을 받기도 했습니다.

2021년에는 TRUMPF와 파트너십을 체결했습니다. Jordão는 냉장 판매대용 작은 금속 부품을 더 빠르게 자동으로 벤딩할 수 있는 기계를 찾고 있었습니다. TruBend Cell 7000으로

TRUMPF는 적합한 솔루션을 제공할 수 있었습니다. 이 파트너들은 사업적 이해관계를 공유할 뿐만 아니라, 가족기업이자 혁신 동인이라는 공통점도 갖고 있습니다. 이를 통해 더 긴 관계를 위한 기반이 마련되었습니다.

Jordão는 다른 기계도 구매했습니다: 2D 레이저 절단 시스템 TruLaser 3040 fiber 및 콤팩트 저장시스템 TruStore. LiftMaster Compact 및 Part Master와 결합하여 이 시

스템은 냉장 캐비닛 제조사의 생산 과정에서 부품을 전자동으로 절단합니다.

» Jordão는 우리가 문제를 해결할 수 있다는 점을 인식했습니다.

Carlos Silva, TRUMPF 사의 판매 직원

Jordão는 TruBend Cell 7000과 TruLaser 3040 기계 모두에서 프로그래밍하기 쉽고 높은 생산성과 부품 품질을 제공한다는 점을 높이 평가합니다. 이를 통해 이 기업은 시간과 비용을 절약합니다.

또한, 높은 부품 품질 덕분에 수동 후작업이 줄어들어 직원의 작업량이 경감됩니다.

지속성 및 충실

그러나 현대 기계만으로는 장기적인 성공을 보장하기에 충분하지 않습니다. "직원들은 공장에 올 때 잘 준비된 상태여야 합니다"라고 Isidro Lobo는 말합니다. 경영진이 이에 기여합니다. 경영진은 지속성을 보여줍니

다. 따라서 빠른 샷과 성급한 결정은 Guimarães의 가족기업에 적합하지 않습니다. Lobo는 그 누구보다도 이러한 지속성을 옹호합니다. 그는 40년 넘게 이 사업을 운영해 왔습니다. 앞으로도 이 기업은 경험이

풍부한 팀의 손에 맡겨질 것입니다.

<p>선견지명: Isidro Lobo는 40년 동안 우수한 냉장 캐비닛을 생산한다는 사명을 추구해 왔습니다.</p> <p>경영팀: Isidro Lobo(가운데), 그의 딸 Joana Jordão Lobo(우측), 연구, 개발 및 혁신 이사, 그리고 그
의 사위이자 상업 이사인 Joao Almeida(좌측)가 함께 경영팀을 구성하고 있습니다.</p>

Jordão는 현재 식품 소매업 및 요식업 부문을 위한 맞춤형 및 표준 냉장 캐비닛을 생산하는 유럽의 선두적인 제조사 중 하나이며
전 세계적으로 잘 알려진 고객을 보유하고 있습니다.

TRUMPF와의 파트너십도 장기적인 일입니다. Jordão는 첨단 테크놀로지 기업이 제품의 품질뿐만 아니라, 기업의 생산성도 향상시킬 수 있다는 점을 인식했습니다. 독일과 마찬가지로 포르투갈 기업도 숙련된 인력

부족으로 어려움을 겪고 있습니다.

따라서 경쟁력을 유지하려면, TRUMPF 기계로 프로세스를 자동화하는 것이 필수적입니다. 다음 단계로 Jordão는 생산 제어를 위한 TRUMPF 소프트웨어 Oseon을 도입하려고 합니다. 이 소프트웨어는

이 기업의 자동화율을 더욱 높이고 재료 흐름을 개선하는 데 도움을 주기 위한 것입니다.  

https://www.trumpf.com/ko_KR/%EC%A0%9C%ED%92%88/%EA%B8%B0%EA%B3%84-%EB%B0%8F-%EC%8B%9C%EC%8A%A4%ED%85%9C/%EB%B2%A4%EB%94%A9-%EA%B8%B0%EA%B3%84/trubend-cell-7000/
https://www.trumpf.com/ko_KR/%EC%86%94%EB%A3%A8%EC%85%98/trumpf-%EA%B8%B0%EA%B3%84%EC%9D%98-%EC%9E%A5%EC%A0%90/2d-%EB%A0%88%EC%9D%B4%EC%A0%80-%EC%A0%88%EB%8B%A8-%EC%8B%9C%EC%8A%A4%ED%85%9C%EC%9D%98-%EC%9E%A5%EC%A0%90/
https://www.trumpf.com/ko_KR/%EC%A0%9C%ED%92%88/%EA%B8%B0%EA%B3%84-%EB%B0%8F-%EC%8B%9C%EC%8A%A4%ED%85%9C/%EC%A0%80%EC%9E%A5%EC%8B%9C%EC%8A%A4%ED%85%9C/
https://www.trumpf.com/ko_KR/%EC%A0%9C%ED%92%88/%EA%B8%B0%EA%B3%84-%EB%B0%8F-%EC%8B%9C%EC%8A%A4%ED%85%9C/%EC%9E%90%EB%8F%99%ED%99%94/2d-%EB%A0%88%EC%9D%B4%EC%A0%80-%EC%A0%88%EB%8B%A8%EA%B8%B0-%EC%9E%90%EB%8F%99%ED%99%94-%EC%9E%A5%EC%B9%98/liftmaster-compact/
https://www.trumpf.com/ko_KR/%EC%A0%9C%ED%92%88/%EC%86%8C%ED%94%84%ED%8A%B8%EC%9B%A8%EC%96%B4/


https://www.trumpf.com/ko_KR/newsroom/%EC%8A%A4%ED%86%A0%EB%A6%AC/trumpf-%EB%B0%8F-jordao-%EC%96%BC%EC%9D%8C%EC%B2%98%EB%9F%BC-%EC%B0%A8%EA%B0%80%EC%9A%B4-%
EC%82%AC%EC%97%85%EC%97%90%EC%84%9C-%EB%94%B0%EB%9C%BB%ED%95%A8/

야심찬 목표

Jordão는 미래를 위해 야심찬 목표를 세웠습니다. "우리는 2026까지 2022년의 매출을 두 배로 늘리고 싶습니다"라고 최고경영책임자 Lobo는 말합니다. 경영진은 이미 이에 대한 경로를 설정했습니다.

Jordão는 자신의 공장 옆에 건물 두 채를 샀습니다. 여기에 10,000평방미터의 새로운 생산 공간이 만들어졌으며 이는 기업 역사상 최대 규모의 투자입니다. 이는 Jordão의 성장 전략을 실현하기 위해서 중요했

습니다.

공간 확보: 두 개의 공장 건물로는 충분하지 않습니다. 지속적인 성장을 위해 Jordão는 10,000평방미터의 새로운 생산 공간
을 건설했습니다.

품질 점검: 냉각 기술 전문가가 식품 모사용매 프로브를 사용하여 냉각 출력을 점검합니다.

다음 단계로 Jordão는 생산 제어를 위한 TRUMPF 소프트웨어 Oseon을 도입하려고 합니다.

맞춤형 냉장 선반에 대한 관심이 높아지고 있습니다. "특히 최근에는 식품 소매업이 점점 더 중요해지고 있습니다"라고 Lobo는 말합니다. 호텔. 레스토랑, 카페 등 요식업계의 고객은 계속해서 Jordão와 매우 관련

이 있습니다. 이제 이 기업은 소규모 슈퍼마켓도 확보할 수 있어야 합니다.

TRUMPF는 Jordão의 성장 궤적을 지원합니다. 디지털 네트워킹된 제조의 선두 제공자이자 선두 사용자인 이 첨단 테크놀로지 기업은 이 포르투갈 회사가 자동화를 통해 새로운 생산성 도약을 달성하는 데 필요한

모든 것을 갖추고 있습니다. TRUMPF 판매 직원인 Carlos Silva는 다음과 같이 말합니다: "Jordão는 우리가 문제를 해결할 수 있다는 점을 인식했습니다."
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