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~Rozhodujuce su naklady na vyrobu”

V mnohych podnikoch sa cena stroja stale povazuje za hlavné kritérium pri nakupe. ~asto vsak zlyhava. “i sa
investicia vyplati, v kone nom désledku zavisi od ceny dielcov. Ulohu tu zohrava mnozstvo faktorov: efektivita
predchadzajucich a naslednych vyrobnych krokov, mnozstvo odpadu ktory stroj generuje a schopnos ' servisu
reagova na poruchy. Tobias Reuther, vedtci produktového manazmentu vo firme TRUMPF vysvet uje, na —o by
si podniky mali pri nakupe strojov skuto ne da | pozor.

Pan Reuther, mnoho stredne ve kych podnikov obrabajucich plech " eli otazke: Ktory stroj je skuto ne vhodny pre
moju prevadzku? Kde si myslite, ze by bolo vhodné za a ?

Reuther: V prvom rade odport am rozsiri 1 poh iad. Nie je cie om kupi 0 najlacnej3i stroj, ale najs ' najekonomickejsie
riesenie pre vlastnu vyrobu. Rozhodujlcim parametrom su dlhodobé naklady na vyrobu dielcov — iize v3etko, - 0 vznika po as
celého zivotného cyklu stroja. K tomu patri spotreba materialu, energetické naroky, prevadzkové naklady, dostupnos

a servis.

Vyzera to, ze je potrebnejsie ove a rozsiahlejSie posudenie, ako len jednoduchy poh ad na kipnu cenu.

Reuther: Presne tak. Kipnu cenu je vidno na prvy poh ad a je porovnate nd, no prevadzkové naklady ' asto nie. Pritom tvoria
v mnohych pripadoch podstatne va $i podiel rozhodovania. Kazdy, kto chce vyrdba ' hospodarne, musi pochopi |, ako
efektivne stroj funguje pri kazdodennom pouzivani — a ako spo-ahlivo je k dispozicii poas rokov.

Ktoré faktory su pod a Vasich skusenosti pri vypo toch ziskovosti "asto podce ované?

Reuther: asto su podhodnotené néklady na servis. DélezZity su nielen prestoje, ale predovietkym rychlos | opatovného
uvedenia do prevadzky: Je ndhradny diel rychlo dostupny v podniku? Je technik rychlo k dispozicii? Ktoré faktory maju tiez
vplyv na U tovnictvo nakladov, ako napriklad asy zora ovania, komfort pouzivania, naklady na skolenie alebo aj kvalita
procesov? Takisto aj spotreba energie a vyuzitie materialov zohrava vé Siu Ulohu, ako si mnohé podniky spo iatku myslia. To
vietko priamo ovplyviiuje naklady na vyrobu dielcov.

Pre podniky s obmedzenym investi nym rozpo tom uviedla firma TRUMPF na trh Specialne vyvinuty rad strojov -
modely série 1000. Aka je myslienka tychto strojov?

Reuther: TRUMPF je vo svete obrdbania plechu zndmy prémiovymi rieSeniami. Firmy, ktoré s obrabanim plechu este len

za inaju alebo chct ekonomicky modernizova  svoju vyrobu, preto —asto nepoznaju nase stroje. Nase modely série 1000 su
presne prispdsobené tomuto segmentu zakaznikov. Ponuka nizsiu vstupnd cenu pri zachovani vysokej spo-ahlivosti a kvality
procesu. Toto je obzvlad | zaujimavé pre stredne ve ké podniky, pretoze im to umoz wuje vytvori stabilny zaklad pre ich
vyrobu s primeranou investiciou.

https://www.trumpf.com/sk_SK/newsroom/pribehy/rozhodujuce-su-naklady-na-vyrobu/
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<p>Tobias Reuther je v TRUMPF Werkzeugmaschinen vedtcim <p>TRUMPF je u spracovate ov plechu znamy ako prémiovy dodavate ..

produktového manazmentu.</p> Ponuka v3ak aj laserové rezacie zariadenia ako TruLaser 1000 uz od
300.000 Eur. Ohra ovacie lisy su dostupné dokonca uz od priblizne
100.000 Eur.</p>

Ko ko konkrétne stoja tieto stroje a ako ich mézu firmy financova ?

Reuther: Laserové rezacie zariadenia TrulLaser série 1000 su v TRUMPF-e dostupné za menej ako 300.000 Eur. Ohra—ovaci lis
TruBend série 1000 za~inaju uz pri 100.000 Eur. Pre mnoho podnikov to je este stale vysoka investicia. TRUMPF je preto
jedinym vyrobcom strojov na svete, ktory zalozil vlastn banku. Pracuju tu odbornici, ktori dokazu idealne posudi~ prilezitosti
a rizika investicie, ako aj zostatkovl hodnotu stroja. Poskytuju cielené poradenstvo podnikom v oblasti investicii a predstavuju
im vhodné modely financovania, napriklad lizingom. Tato sluzba je v Eurépe ve mi dobre prijimana.

Aky je z Vasho poh adu délezity servis a pohotovos  stroja?

Reuther: SU mimoriadne ddlezité. Stroj, ktory je odstaveny, nevyraba ziadne dielce — a napriek tomu vznikaju naklady. Preto
nepovazujeme servis, dostupnos ' nahradnych dielov a udrzbu len za doplnok, ale za neoddelite nu st ias 1 koncepcie
produktu a hodnotovej ponuky. Ekonomicka efektivita sa dosiahne iba vtedy, ak je stroj spo ahlivo k dispozicii po as celej
svojej zivotnosti.

Mnohé spolo nosti st pod tlakom nakladov. Kde by sa napriek tomu nemalo Setri ?

Reuther: Urciite v oblasti kvality a bezpe nosti. Toto nie su veci, ktoré by sa mali v krdtkodobom horizonte 3krti—. Kompromisy
sa va Sinou neskoér vypomstia — v podobe dlh3ich prestojov, nizsej kvality obrobkov alebo bezpe nostnych rizik. Udrzate na
ekonomickéa efektivita vznika pri spo ahlivych procesoch, nie v aka kratkodobym Usporam.

Na zaver: Aka je Vasa najdolezitejsia rada pre stredne ve ké podniky spracujlce plech, ktoré chct investova uz
dnes?

Reuther: Myslite na dielce, nie na stroje. Kto rozsiahlo pristupuje k svojej vyrobe, analyzuje naklady po-as celého Zivotného
cyklu a spolieha sa na spo ahlivé technologie ale aj sluzby, vytvara zaklad pre vyrobu pripravent na buddcnos .
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