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"Delkostnaderna ar den avgérande
faktorn”

Pa manga foretag anses maskinens pris fortfarande vara det centrala inképskriteriet. Detta r dock ofta
otillrackligt. I slutdndan &r det delkostnaderna som avg6r om en investering l6nar sig. Manga faktorer spelar en
roll i detta: effektiviteten i foregaende och efterféljande produktionssteg, mangden skrot som genereras av
maskinen eller serviceteamets respons vid funktionsfel. Tobias Reuther, Head of Product Management pa
TRUMPF, forklarar vad foretag bér téanka pa vid inkép av maskiner.

Herr Reuther, manga medelstora plattillverkare star infor fragan: Vilken maskin passar till min verksamhet? Ur
ditt perspektiv, var bérjar man?

Reuther: Forst och framst rader jag att bredda fokus. Malet ar inte att kopa den billigaste maskinen, utan att hitta den mest
ekonomiska I6sningen for den egna produktionen. Den avgérande faktorn ar den langsiktiga kostnaden for delar — det vill
saga allt som uppstar under en maskins hela livscykel. Detta inkluderar materialférbrukning, energibehov, driftsinsats,
tillganglighet och service.

Det later som ett betydligt mer omfattande tillvidgagangssatt an det traditionella fokuset pa inkopspriset.
Reuther: Exakt. Inkdpspriset &r synligt och jamforbart; driftskostnaderna &r det ofta inte. | manga fall star de for den betydligt
storre andelen. Den som vill tillverka ekonomiskt maste forsta hur effektivt en maskin fungerar i det dagliga bruket — och hur
tillforlitligt tillganglig den forblir under arens lopp.

Vilka faktorer underskattas enligt din erfarenhet ofta i berdkningar av ekonomisk genomférbarhet?

Reuther: Servicekostnaderna underskattas ofta. Det som spelar roll &r inte bara stillestandstiden, utan framfor allt
aterstallningshastigheten: Ar reservdelen snabbt pa plats? Ar teknikern tillgénglig omgéende? Aven "mjuka" faktorer har en
hard inverkan pa kostnadsberdkningar — sdsom riggningstider, enkel anvandning, utbildningskrav eller processkvalitet. Likasa
spelar energiférbrukning och materialanvandning en storre roll an manga foretag initialt antar. Allt detta ingar i
delkostnaderna.

For foretag med begransade investeringsbudgetar har TRUMPF lanserat en specialutvecklad maskinserie - 1000-
modellerna. Vad &r idén bakom dessa maskiner?

Reuther: TRUMPF &r kant for premiumlésningar i platbranschen. Féljaktligen ar vara maskiner ofta inte kanda for foretag som
precis har borjat arbeta inom pléatbearbetning eller som vill modernisera sin produktion pa ett kostnadseffektivt satt. Vara
1000 modeller &r exakt anpassade for detta kundsegment. Det erbjuder en lagre startbarriar samtidigt som det sakerstéller
hog processsakerhet och kvalitet. Detta ar sarskilt attraktivt for medelstora foretag, eftersom det gor det mojligt for dem att
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etablera en stabil grund for sin produktion med en hanterbar investering.
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<p>Tobias Reuther leder produkthanteringen p& TRUMPF <p>TRUMPF &r kant bland plattillverkare som en premiumleverantor.

verktygsmaskiner.</p> Foretaget erbjuder dock laserskarmaskiner som TruLaser 1000 fran endast
300 000 euro. Bockningsmaskiner finns tillgangliga for sa lite som runt 100
000 euro.</p>

Hur mycket kostar dessa maskiner, och hur kan féretag finansiera dem?

Reuther: Laserskarmaskiner fran serien TruLaser 1000 finns tillgangliga fran TRUMPF for under 300 000 euro.
Bockningsmaskiner fran serien TruBend 1000 finns fér endast 100 000 euro. For manga foretag &r detta fortfarande en stor
investering. Av denna anledning & TRUMPF den enda maskintillverkaren i varlden som driver en egen bank. Har arbetar
experter som ar mycket kunniga nar det galler att beddma méjligheter och risker med en investering, saval som maskinens
restvarde. De ger riktade rad till féretag gallande investeringar och presenterar lampliga finansieringsmodeller — till exempel
genom leasing. | Europa har detta erbjudande mottagits mycket val.

Ur ditt perspektiv, hur viktigt dr det med service och maskintillganglighet?

Reuther: Extremt viktigt. En maskin som star stilla producerar inga delar — men medfér anda kostnader. Darfor ser vi service,
reservdelstillgdng och underhall inte som ett tilldgg, utan som en integrerad del av produktkonceptet och vardegrundsloftet.
Ekonomisk effektivitet uppnas endast om maskinen ar tillforlitligt tillganglig under hela sin livscykel.

Manga féretag ar under kostnadspress. Var bér man dock inte snala?

Reuther: Helt klart nar det galler kvalitet och sakerhet. Det &r inga skruvar som man bor justera pa kort sikt. Om man
kompromissar far man vanligtvis dngra det senare — genom 6kade driftstopp, lagre komponentkvalitet eller sékerhetsrisker.
Hallbar ekonomisk effektivitet &r ett resultat av robusta processer, inte av kortsiktiga besparingar.

En sista fraga: Vilket ar ditt viktigaste rad till medelstora plattillverkare som vill investera idag?
Reuther: Tank i termer av delar, inte maskiner. Den som har en helhetssyn pa sin tillverkning, analyserar kostnader ¢ver hela
livscykeln och forlitar sig pa palitlig teknologi och service lagger grunden for framtidssaker produktion.
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