
Schwarz Metall有限責任公司
www.metall-schwarz.de

鈑金生產商Frank Schwarz是受過培訓的模具製造者和這家法蘭克的家族企業的所有者。他不想長時間外購零件並作
為供應商受制于供應商。2017年，他進行了他迄今為止的最大投資：購置一台新的TruLaser 1030 fiber。
藉此他也能切割銅和黃銅——並從競爭者中脫穎而出。
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產地

施瓦巴赫（德國）

在家鄉的車庫，父親Werner Schwarz于2004年開始了自己的鈑金生產。隨著遷入工業區和兒子Frank以及Thomas Bischof家族的朋友的加入，該家族企業得益于大量

個人投入而不斷增長。

挑戰

作為供應商的供應商，Schwarz的依賴性很強，直接受到每一次經濟衰退的影響：「我們意識到，依靠當時的機床不能讓我們進一步發展」，Frank Schwarz表示。他必須外購零件，或

者從客戶那裡得到零件，只有很少的增長空間。「對此我們說：我們要邁出一大步，買一些確實不錯的東西。」

"使用TruLaser 1030光纖，我們可以更快地提供更大範圍的零件-這樣我們就能贏得新客

戶。 我們還選擇了這台機器，這是因為通快提供了完善的服務。"
FRANK SCHWARZ

常務董事

解決方案

2015年，Schwarz從TRUMPF購買一台二手折彎機，經過翻修並附帶保證。由於相信製造商的服務與產品，公司立刻投資購買了新的TruLaser 1030 fiber。代理

人Thomas Bischof（幾乎屬於這個家族）的投入也發揮了關鍵作用——他深入瞭解了雷射切割這一主題。「沒有Thomas我們做不成這件事」，Frank Schwarz表示，

他知道：企業內的創新與個人投入始終結伴而行。Schwarz從此成功啟航：公司現在直接向終端客戶供貨——以更好的條件。「我們的零件範圍明顯更加廣泛，我們可以更快提供更多零件。」

對Frank Schwarz而言，還能切割銅和黃銅等有色金屬，以便在當地環境中區別於競爭對手非常重要。

落實

TruLaser 1030 fiber為方便Schwarz Metall邁入雷射切割鋪平了道路。雷射切割機的投資相對較低，運行成本較小。以及緊湊的安裝面和一目了然的操作。「我對機床超乎滿

意，我會向每個新手推薦它們」，Schwarz總結道。他對他的企業感到很自豪，企業從一家小型零部件供應商發展成處於平等地位的合作伙伴。

展望

對於未來，Frank Schwarz、Werner Schwarz和Thomas Bischof有清晰的目標。企業應進一步發展並搬進自己的大樓。在技術方面，TRUMPF作為合作伙



伴發揮重要作用。他們計劃進一步投資購買現代機床，目前正考慮沖裁雷射機床。

瞭解有關TruLaser 1030 fiber機床的更多資訊

TruLaser 1000系列的緊湊型空間儲存機構以其極低的投資和運營成本以及其簡單的革命性操作
令人印象深刻。

Zum Produkt →

https://www.trumpf.com/zh_TW/解決方案/成功故事/我們客戶schwarz的成功案例/

https://www.trumpf.com/zh_TW/%E7%94%A2%E5%93%81/%E6%A9%9F%E5%8F%B0%E8%88%87%E7%B3%BB%E7%B5%B1/2d%E9%9B%B7%E5%B0%84%E5%88%87%E5%89%B2%E6%A9%9F/trulaser-1030-fiber-1040-fiber-1060-fiber/

