
Riguzzi 成功案例

位於費爾本的金屬製造企業Riguzzi順利實現內部流程網路化和數位化。關鍵成功因素：模組化軟體TruTops Fab與各種TRUMPF機床相結合。

Riguzzi AG
www.riguzziag.ch

瑞士的Riguzzi集團是可以解決金屬與塑膠加工領域所有挑戰的合作夥伴。在圖爾高州的三個位置，企業擁有必要資源和現
代機床，以靈活應對客戶需求和確保較短交貨時間。由Guido Riguzzi成立於1980年的集團公司在第2代繼承
人Andreas Riguzzi的領導下實現擴張。
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挑戰

公司所有者Andreas Riguzzi決定投資額外一個生產車間，以便在那裡安裝組件。此外，該金屬製造商還購置了其他幾台TRUMPF機床用於鈑金加工。但內部缺少生產資料組織。由於

存取次數不斷增加，自己編寫的、基於一般可用資料庫的軟體不堪重負。

"透過數位化，我們能夠將組織時間、工作量和成本減少多達50％。"
ANDREAS RIGUZZI

RIGUZZI AG公司所有者



Riguzzi 成功案例

方法

在與瑞士TRUMPF的密切配合下，Riguzzi找到特別適合其要求的TRUMPF軟體TruTops Fab。他安裝了該軟體並投資了一台TRUMPF的折彎雷射機床。TruTops

Fab採用模組化結構，因此使用者可以安裝在特定情形下滿足其當前要求所需的模組。透過這種方式可以使鈑金加工中的所有內部流程實現單獨數位化。

 

落實

兩年來，藉助TRUMPF TruTops Fab實現的數位化在Riguzzi證明了其可靠性。機床操作人員和程式設計人員也對該軟體表示滿意。他們很好地完成了從以前常見的訂貨單和資料表

以及附帶卡的轉變。在講習班上，員工學習了在這些數位通信設備上輸入與軟體有關的資料、選擇和讀取訂單資料。在該學習階段，TRUMPF透過定制化研討會、培訓和講習班提供大力支援。

展望

Andreas Riguzzi最近投資了更多TRUMPF機床，其中包括具有360 kN折彎壓力的TruBend 7036、具有500 kN折彎壓力的TruBend 7050

和TruBend 1530 mm折彎長度。機床的工作速度不太重要，主要是數位連結可能對投資有決定性意義。

來年Andreas Riguzzi想再向前邁進一步。為此，他現在就與TRUMPF的智慧工廠顧問展開密切合作。來自外界的系統性眼光和基於全球客戶專案的專門知識説明Andreas

Riguzzi驗證了他的想法並共同制定以解決方案為導向的理念。

根據Riguzzi的說法，TRUMPF現在和以後都是中型企業的絕佳合作夥伴，特別是在諮詢、培訓和安裝工業4.0相關系統方面。

https://www.trumpf.com/zh_TW/解決方案/成功故事/riguzzi-成功案例/


